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   L’operatività 
- Serietà 

- Puntualità nell'eseguire tutte le mansioni ed i tasks prefissati 
- Nel rispetto di un continuo coordinamento con le forze aziendali già presenti, 

viene mantenuta la capacità di gestire in massima autonomia e sicurezza i 
processi interni dell'ufficio commerciale, facendo da trait d'union con tutti gli 
altri reparti produttivi coinvolti 

- Contatto diretto in location dei potenziali acquirenti dei vostri prodotti 
- Ottimo spirito di team working nelle discussioni sulle attività commerciali e di 

marketing 

- Profonda nozione dei sistemi operativi e di Internet 
- Conoscenza dei sistemi di assicurazione del credito e pagamenti (l/c revolving, 

garanzie bancarie, C.O.D., etc.) 

 


